


Je werkt hard. 
Je levert topkwaliteit.

Klanten zijn 



Je agenda zit vol met klanten. 

Maar:

zijn dit ook jouw droomklanten? 



Ik ben niet je typische coach
aka spreker

+ 1500 ondernemers geholpen met 
hun cijfers, marketing, sales en 
winststrategie

+ 100 financiële checks geanalyseerd

Ik zie altijd hétzelfde ….



Ik ben niet je typische coach 
aka spreker

Ik help ondernemers stoppen met 
pleasen 

en starten met gekozen worden. 



Ik ben niet je typische coach
aka spreker

dé uitdaging
→ niet in de cijfers

“HET ZIT HIER”



Een expert herken je niet aan wat hij zegt, maar hoe hij het zegt.



Je krijgt niet de klanten die je wil.
Je krijgt de klanten die passen bij hoe jij staat.



Na vandaag snap je:

✓ Waarom je verkeerde klanten aantrekt

✓ Waarom je marketing stroef loopt

✓ Hoe je jezelf positioneert als expert, 
zodat je opvalt bij de juiste klanten – zonder dat je 
je anders hoeft voor te doen of jezelf hoeft te 
overschreeuwen.



WAARSCHIJNLIJK BEN JE HIER VANDAAG 

Omdat je:

Voelt dat er meer mogelijk is 
(of omdat J.F. je verplicht heeft )



Je vraagt je misschien af…

 Hoe realiseer je een consistente 
zichtbaarheid voor jouw bedrijf zonder torenhoge kosten? 

 Hoe zorg je ervoor dat je klant je wel vindt?  

En stiekem… vraag jij jezelf af…
Kan dat dit voor mij? En voor mijn bedrijf? 

Zonder teveel moeite? 
Zonder dat ik zelf mijne kop laat zien? 



4 Gouden Sleutels naar Topklanten

1. Jouw Klantkompas

2. Magnetisch Verleid Systeem

3. Onweerstaanbare Expert

4. Topklant blijft bij Topper



 Gouden Sleutel 1
Jouw Klantkompas

Vind en bereik de klanten die strontverliefd zijn 
op wat jij doet en die jou wíllen én betalen.







Dit is wat ik 9 /10 zie:
alles voor iedereen willen doen



HOPEN
dat de juiste klant jou kiest.



Topklanten zoeken geen alles. 



Saboteur
Hoe breder ik ga, hoe meer klanten.



Saboteur
Hoe breder ik ga, hoe meer klanten.

Als jij voor iedereen er bent, ben je voor 
niemand interessant.



 Gouden Sleutel 1
Jouw Klantkompas

Vind en bereik de klanten die strontverliefd zijn 
op wat jij doet en die jou wíllen én betalen.

Je stopt om er te zijn voor iedereen want 
daarom verlies je de aandacht van 

de juiste ‘top’-klanten.



Exclusieve houtconstructies



Metalen trappen



Metalen trappen

2025

501.000 euro omzet/jaar

3 trappen

7 dagen/week werken

hoge kosten



Metalen trappen

2025

501.000 euro omzet/jaar

3 trappen

7 dagen/week werken

hoge kosten

2026

148.000 euro omzet/3 mnd

22 trappen (=75%)

4 dagen/week werken

lagere kosten



4 Gouden Sleutels naar Topklanten

1. Jouw Klantkompas

2. Magnetisch Verleid Systeem

3. Onweerstaanbare Expert

4. Topklant blijft bij Topper



 Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem

Stop met jagen, start met aantrekken. 



 Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem

Offertes sturen 
Opvolgen 
Herinneren 
Korting 
Hopen dat ze beslissen

JAGEN 



 Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem

Offertes sturen 
Opvolgen 
Herinneren 
Korting 
Hopen dat ze beslissen

Zichtbaar zijn 
Vertrouwen opbouwen
Laten kiezen 
Klanten komen zelf 
Selectiegesprekken

JAGEN AANTREKKEN 



Topklanten kiezen. 
Topklanten voelen dat het klopt. 



Dat gebeurt NIET door een offerte.



Dat gebeurt lang voor je ooit
een offerte maakt.



Saboteur
Ik moet sneller opvolgen. 
Ik moet beter verkopen. 



 Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem

Moeiteloze marketing is geen toeval 

—> het is een systeem dat de juiste mensen aantrekt 
en de rest in de kou laat staan.



 Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem

Moeiteloze marketing is geen toeval 

—> het is een systeem dat de juiste mensen aantrekt 
en de rest in de kou laat staan.

Met een magnetisch volgsysteem laat je klanten 
verliefd worden in hun eigen tempo, tot ze 
zelf de stap zetten om met jou te werken.



 Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem

. Website

Gratis waarde

Vertrouwen

Selectie

Gesprek







 Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem

1. Vang hun aandacht
2. Start met relaties op te bouwen (emailflow), niet 

met sales

Doel: bouw de spanning op tot je aanbod komt 
(dan voelt het logisch om ja te zeggen)



 Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem

1. Vang hun aandacht
2. Start met relaties op te bouwen (emailflow), niet 

met sales

Doel: blijf triggeren (behind the scenes, jij, bewijs)



Hoe ik … 

1817 warme leads verzamel
4 à 5 afspraken per week

=> + 20K euro omzet / maand

1452 boeken verkocht PF 
+ 2000 boeken WSVM

1956 klanten in mijn database

+

hoe jij dit toepast in je bedrijf



Mijn succesmethode



Socials: ad + organisch



Gekoppeld aan sterke tekst



Website



E-boek optin



E-boek bedanktpagina



Vragenlijst



Bedanktpagina 
Met rechtstreekse toegang

tot mijn agenda 



Belafspraken
Resultaat: 29 afspraken



Waarde geven!



Testimonials



Mijn cijfers



92 leads in 3 maanden tijd

110 onderhouden per maand



REVIEW 

92 leads in 3 maanden tijd

110 onderhouden per maand



4 Gouden Sleutels naar Topklanten

1. Jouw Klantkompas

2. Magnetisch Verleid Systeem

3. Onweerstaanbare Expert

4. Topklant blijft bij Topper



 Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert



 Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert

Wat doe jij als je op 
restaurant in Keerbergen gaat? 





 Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert

Wie ben jij?





 Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert

Wie ben jij?

“Mensen lezen je ‘Over ons’ niet om 
jou te leren kennen.

Ze lezen het om te beslissen of ze jou vertrouwen.”



 Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert

Wie ben jij?

Weetje: 

Over ons page is vaak 1 van de meest 
bezochte pagina’s na home 



 Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert

Wie kies jij?



REVIEW  "Als drukke ouder 
van jonge kinderen zocht ik een manier 
om de luchtkwaliteit in huis te verbeteren. 
Na het laten reinigen van onze 
woningventilatie door het team van Tom 
Bleys, kan ik zeggen dat dit een goede 
beslissing was! Mijn kinderen slapen beter 
en hebben minder last van allergieën." 

Wil jij ook laten reinigen? Vul de 
onderhoudsaanvraag in en ontvang een 
offerte op maat: 
https://www.ventilatiebleys.be/onderhoud
-aanvragen/



103 reviews in 3 maanden tijd

REVIEW 

Via nieuwsbrief – campagne

Maandelijks 3 Cadeau’s t.w.v. 75 € -  50 € - 25 € 



x2 door niche te kiezen

REVIEW 

• Go-to persoon binnen haar niche: mensen verwijzen 
automatisch door naar omdat ze de expert is

• Hogere betrokkenheid op haar socials omdat de 
doelgroep zich aangesproken voelt

• Van 1 plaatsing per 2 maanden naar 1 plaatsing 
per maand



4 Gouden Sleutels naar Topklanten

1. Jouw Klantkompas

2. Magnetisch Verleid Systeem

3. Onweerstaanbare Expert

4. Topklant blijft bij Topper



 Gouden Sleutel 4

Topklant blijft bij Topper

Hoe?



 Gouden sleutel 4

Topklant blijft bij topper

Hoe?

1. Overdeliver van dag 1
2. Je klant is geen omzetgetal

3. Geef waarde ( claim autoriteit )
4. Denk next level 





Mensen onthouden wat ze voelen en 
beleven, niet de prijs. 



Als ze je niet kennen , kunnen ze je niet  vinden.
Als ze je niet  vinden, zullen ze je niet vertrouwen .
En zonder … koopt geen kat bij jou.





 Gouden Sleutel 4

Topklant blijft bij Topper

Saboteur
Weer extra kosten

Oooooh nee, nog meer werk



 Unlock de 5de Verborgen Gouden Sleutel

Scan je macaron
…als je durft
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