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Je werkt hard.
Je levert topkwaliteit., e

Klanten zijn &




Je agenda zit vol met klanten.

Maar:

zijn dit ook jouw droomklanten?



Ik ben niet je typische coach
aka spreker

+ 1500 ondernemers geholpen met
hun cijfers, marketing, sales en
winststrategie

+ 100 financiéle checks geanalyseerd

Ik zie altijd hétzelfde ....



Ik ben niet je typische coach
aka spreker

Ik help ondernemers stoppen met
pleasen

en starten met gekozen worden.

De business guide voor financiéle rust

werk
Sl|mmer,
veraien




Ik ben niet je typische coach
aka spreker

dé uitdaging
— niet in de cijfers

"HET ZIT HIER"
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Je krijgt niet de klanten die je wil.
Je krijgt de klanten die passen bij hoe jij staat.




Na vandaag snap je:

v Waarom je verkeerde klanten aantrekt

v Waarom je marketing stroef loopt

v Hoe je jezelf positioneert als expert,
zodat je opvalt bij de juiste klanten - zonder dat je
je anders hoeft voor te doen of jezelf hoeft te
overschreeuwen.



WAARSCHIJNLIJK BEN JE HIER VANDAAG

Omdat je:

Voelt dat er meer mogelijk is
(of omdat J.F. je verplicht heeft @& )




Je vraagt je misschien af...

¢ Hoe realiseer je een consistente ,
zichtbaarheid voor jouw bedrijf zonder torenhoge kosten? -

® Hoe zorg je ervoor dat je klant je wel vindt?

En stiekem... vraag jij jezelf af...
Kan dat dit voor mij? En voor mijn bedrijf?
Zonder teveel moeite?
Zonder dat ik zelf mijne kop laat zien?



4 Gouden Sleutels naar Topklanten

1. Jouw Klantkompas

2. Magnetisch Verleid Systeem
3. Onweerstaanbare Expert

4. Topklant blijft bij Topper




/ Gouden Sleutel 1
Jouw Klantkompas P

Vind en bereik de klanten die strontverliefd zijn
op wat jij doet en die jou willen én betalen.




- LAMINAAT- EN PARKETVL 0%
~ GYPROC EN ISOLATEWERKEN —
" RAMEN

* BINNEN- EN BUITENDEUREN -

* MAATKASTEN

* BADKAMERS EN KEUKENS

GSN

int



Ik doe alles voor

iedereen die mij
nodig heeft.

VRENQVAT\,E—N“” —
~ LAMINAAT- EN PARKETLORoe
* GYPROC EN ISOLATIEWERKEN
* RAMEN i
* BINNEN- EN BUITENDEUREN

* MAATKASTEN

* BADKAMERS EN KEUKENS

GSN
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ENDEUREN

Dit is wat ik 9 /10 zie:
alles voor iedereen willen doen




HOPEN
dat de juiste klant jou kiest.




MEEUWESEN Topklanten zoeken geen alles.

VERBOUWEN

R L



Saboteur
Hoe breder ik ga, hoe meer klanten. e




Saboteur
Hoe breder ik ga, hoe meer klanten. e

Als jij voor iedereen er bent, ben je voor
niemand interessant.




/ Gouden Sleutel 1
Jouw Klantkompas P

Vind en bereik de klanten die strontverliefd zijn
op wat jij doet en die jou willen én betalen.

Je stopt om er te zijn voor iedereen want
daarom verlies je de aandacht van
de juiste ‘top’-klanten.



Exclusieve houtconstructies
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4 Gouden Sleutels naar Topklanten

1. Jouw Klantkompas
2. Magnetisch Verleid Systeem
3. Onweerstaanbare Expert

4. Topklant blijft bij Topper

.
.
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/~ Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem P

Stop met jagen, start met aantrekken.




/~ Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem P

JAGEN

Offertes sturen
Opvolgen

Herinneren

Korting

Hopen dat ze beslissen




/~ Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem P

JAGEN AANTREKKEN
Offertes sturen Zichtbaar zijn
Opvolgen Vertrouwen opbouwe
Herlpneren Laten kiezen
Korting Klanten komen zelf

Hopen dat ze beslissen Selectiegesprekken



Topklanten kiezen. T
Topklanten voelen dat het klopt. |




Dat gebeurt NIET door een offerte. .. 7




Dat gebeurt lang voor je ooit e T
een offerte maakt.




Saboteur LT
Ik moet sneller opvolgen.
lk moet beter verkopen.




/~ Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem P

Moceiteloze marketing is geen toeval

—> het is een systeem dat de juiste mensen aantrekt
en de rest in de kou laat staan.



/~ Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem P

Moceiteloze marketing is geen toeval

—> het is een systeem dat de juiste mensen aantrekt
en de rest in de kou laat staan.

Met een magnetisch volgsysteem laat je klanten
verliefd worden in hun eigen tempo, tot ze
zelf de stap zetten om met jou te werken.



/~ Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem P

Website

Gratis waarde

Vertrouwen

Selectie

Gesprek




Download onze gratis interieurgids

+ RE JA

interior concepts

Afspraak maken




Instagram Exhibitions Shop  Contact Myaccount LogIn/Log Out

3




/~ Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem P

1. Vang hun aandacht
2. Start met relaties op te bouwen (emailflow), niet
met sales

Doel: bouw de spanning op tot je aanbod komt
(dan voelt het logisch om ja te zeggen)



/~ Gouden Sleutel 2
Magnetisch Verleid Systeem P

1. Vang hun aandacht
2. Start met relaties op te bouwen (emailflow), niet
met sales

Doel: blijf triggeren (behind the scenes, jij, bewijs)



Hoe ik ...

1817 warme leads verzamel
4 a 5 afspraken per week e —

=> + 20K euro omzet / maand

1452 boeken verkocht PF
+ 2000 boeken WSVM
1956 klanten in mijn database

==

hoe jij dit toepast in je bedrijf



Mijn succesmethode




Socials: ad + organisch

\ a JYalalaL 1-", IOV -
van een dakwerker:




koppeld aan sterke tekst

llse Dieltjens e
Gepubliceerd door Wim Bommerez
o

- 11 september - &

Download nu je GRATIS ebook

Mijn bouwbedrijf ging x 1.5 in 1 jaar tijd, a

dankzij mijn kiezen is niet verliezen principe.

thy Want ja een specialist creéert sneller e —

vertrouwen bij de prospect waardoor die
direct contact zoekt met jouw bouwbedrijf.

™ En ja jouw specialisme in jouw vakmanschap
zorgt ook voor een connectie met jouw
prospect op lange termijn voor diegenen die
wat meer tijd nodig hebben . Ze blijven
Immers jou onthouden als de platte daken
dakwerker.

( en de snelle beslissers nemen direct contact
met jou, en zijn benieuwd wat jij voor hem in
petto hebt).

Minder weergeven

00 a6 2@ 93d. D>




Website

Gratis download

“Meer projecten, minder gedoe door simpele marketing” PR
5 waardevolle marketing stappen voor een i
bouwbedrijf

download het nu




E-boek optin

Gratis online training

CASHFLOW
[STRATEGII

~

4

|

Gratis online training
"Cashflow Strategie”

Baas over je cash in 90 dagen. Maak je bedrijf
unstoppable. Elke actie is eindelijk winst.

Je bent er bijna!

Waar mogen we de link naar de online gratis training

'‘Cashflow strategie' sturen?
Voornaam*

Typ je voornaam in
Achternaam*

Typ je achternaam in
E-mailadres*

Typ je e-mailadres in

Klik hier om de GRATIS Online Training aan te vragen

K_/



E-boek bedanktpagina

Bedankt voor het aanvragen van het e-
book ‘Meer projecten, minder gedoe door
simpele marketing'.

Om je enkel van relevante informatie te
voorzien, vragen wij je om deze korte
vragenlijst in te vullen. Het duurt nog geen

minuut.

Let op: het invullen van de vragenlijst is
nodig om je registratie te vervolledigen.

.
.
.




Vragenlijst

Vragenlijst Prefab Marketing

Waarom heb je het e-book "Doe niet aan prefab marketing" aangevraagd?*

Meerdere keuzes zijn mogelijk.

D Ik wil nieuwe prospecten aantrekken

|:| Ik wil leren hoe ik prospecten omzet in betalende klanten

|:| Ik wil nieuwe ideeén ontdekken om aan marketing te doen

|:| Ik wil mezelf blijven ontwikkelen

Dit veld is verplicht.



Bedanktpagina

Met rechtstreekse toegang
tot mijn agenda

Claim ook jouw welkomst cadeau!

Hoe zou je het namelijk vinden, om naast de groei naar een

winstgevend bedrijf in de bouwsector, ook direct aan de slag te gaan om

jouw aantal offerte-aanvragen te garanderen en vol orderboek in de Lerttt T
plaats te krijgen? S

Omdat jij de kans hebt gepakt om dit e-book te bekijken, gun ik jou een
gratis belafspraak om te kijken hoe we jouw bedrijf ijzersterk maken in
uiteindelijk winst te realiseren.

Hoe vraag je dit gesprek aan?

1. Klik op de rode knop hieronder, Kies een datum en tijdstip en vul
vervolgens de vragenlijst in.

2. Ik neem je informatie voorgaand het gesprek door en ik bel je op
jouw gekozen tijdstip op.

3. Doel van het gesprek: kijken of ik je kan helpen.

boek jouw belafspraak




Belafspraken
Resultaat: 29 afspraken

Calendly
Mew Event; Wil commge Sl . -

Calendly M
In map: E-Bog

Calendly

Mew Event: !
~ Vorige week

Calendly
New Event:

Calendly
New Event:

~ Twee weker

Calendly

Mew Event: ~

Calendly

Mew Event: |

~ Drie weken

Calendly

Mew Event: |

~ Eerder deze

Calendly

Mew Event: |

Calendly

Mew Event: !




Waarde geven!

g Laat zien wie JIJ bent

Schrap het
‘Algemene schrijnwerkerij’
principe

Kies je ideale klant
en je concurrentie is nada

KIEZEM IS MIET WERLIEZEM

MORAAL VAN
HET VERTENAL

Je verkoopt wat je
vitstraalt



Even een marketing #win delen bij Jef:
De nieuwe marketing flow met de
vragenlijst die llse voorstelde en zelf
gebruikt, is geimplementeerd bij Jef en
de eerste ingevulde vragenlijst is een

feit @@

Z6 leuk!

Vooral omdat het proces
geautomatiseerd verloopt.

Het enige wat me nog niet gelukt is, is
om de contacten (leads) automatisch
in Wix aan te maken. Wix heeft geen
goede koppeling met Zapier.

Dus mocht iemand daar raad over
hebben: graag!

Testimonials

Tweede ingevulde vragenlijst is een

feit L

(Nu ga ik stoppen met daarover te
spammen hoor, vind het gewoon cool

dat het werkt @)

Vooral bedoeld om jullie te inspireren
dit systeem ook toe te passen in jullie

bedrijf




Mijn cijfers

Cashflow strategie Kosten  Sales/L CPS/CPL

19 - 25 januari €46,32 22 €2,11

2 - 8 februari € 103,91 33 € 3,15

9 - 15 februari € 104,81 26 € 4,03

16 - 22 februari £ 104,93 31 €3,38

23 februari - 1 maart €128,49 24 €53% . _

2 - 8 maart € 140,35 23 € 6,10

9 -15 maart £ 139,52 32 €4,36

16 - 22 maart € 139,43 22 €£6,34

23 - 29 maart £ 138,79 14 £90,91

€ 1.046,55 251 4,16952191

Campagne T4 v Resultat... 14 » ostenper T + Budget T Besteed N~
resultaat bedrag
[ADM] - Cashflow strategie 253 €453 Advertentieset... €1.145,88
Bedankt Cashflow ... Per Bedankt Cashfl...
Resultaten van 1 campagne @ 253 €453 €1.145,88
Bedankt Cashflow ... Per Bedankt Cashfl... Totaal besteed




92 leads in 3 maanden tijd

110 onderhouden per maand

Campagne T4 Kosten per 14 v Budget T4 . DBesteed M-

resultaat bedrag

v Resultat... T4 =

Leads - aanvragen onderhoud (Ham + Heist-op-den-berg... 92 €8,82

Advertentieset... €811,18

TYP Offerte Per TYP Offerte
Resultaten van 1 campagne @ 92 €8,82 €811,18
TYP Offerte Per TYP Offerte Totaal besteed



92 leads in 3 maanden tijd
110 onderhouden per maand

oooooooooo

)-—
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4 Gouden Sleutels naar Topklanten

1. Jouw Klantkompas
2. Magnetisch Verleid Systeem
3. Onweerstaanbare Expert

4. Topklant blijft bij Topper
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/~ Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert e T




/~ Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert e T

Wat doe jij als je op
restaurant in Keerbergen gaat?




MANILAH

OVER ONS » MENU > RESERVEREN » CONTACT »

% English & Nederlands



/ Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert

Wie ben jij?




Hey, ik ben llse!

“Ik geloof niet in harder werken,
wel in beter sturen.”

Naar mijn mening wordt ondernemen te vaak zwaarder gemaakt
dan nodig is.

Niet omdat ondernemers het verkeerd doen.

Wel omdat cijfers te laat gebruikt worden.

Zolang cijfers enkel verklaren wat geweest is, blijft rust uit. Wanneer
cijffers een stuurinstrument worden, verandert alles:

® Dan maak je keuzes met overzicht, niet op gevoel.
® Dan wordt winst geen toeval, maar het gevolg van bewuste
beslissingen.

“Coach zijn vond ik stom”



/ Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert

Wie ben jij?

“Mensen lezen je ‘Over ons’ niet om
jou te leren kennen.
Ze lezen het om te beslissen of ze jou vertrouw




/ Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert

Wie ben jij?

Weetje:

Over ons page is vaak 1 van de meest
bezochte pagina’s na home




/ Gouden Sleutel 3
Onweerstaanbaar Expert

Wie kies jij?




REVIEW ¢ ¢ ¢ ¢~ {~ "Als drukke ouder
van jonge kinderen zocht ik een manier
om de luchtkwaliteit in huis te verbeteren.
Na het laten reinigen van onze
woningventilatie door het team van Tom
Bleys, kan ik zeggen dat dit een goede
beslissing was! Mijn kinderen slapen beter
en hebben minder last van allergieén."

@®

Wil jij ook laten reinigen? Vul de
onderhoudsaanvraag in en ontvang een
offerte op maat:
https://www.ventilatiebleys.be/onderhoud
-aanvragen/



reviews in 3 maanden tijd

REVIEW ¥ ¥ ¥ ¥ ¥

Via nieuwsbrief — campagne

Maandelijks 3 Cadeau’s t.w.v. 75€- 50€-25¢€

Tom Bleys Woningventilatie

4,9  # # & & 103 reviews ®
HVAC-installateur in Heist-op-den-Berg




2 door niche te kiezen

REVIEW ¥ ¥ ¥ ¥ ¥

* Go-to persoon binnen haar niche: mensen verwijzen
automatisch door naar omdat ze de expert is '

* Hogere betrokkenheid op haar socials omdat de
doelgroep zich aangesproken voelt

* Van 1 plaatsing per 2 maanden naar 1 plaatsin

per maand




4 Gouden Sleutels naar Topklanten

1. Jouw Klantkompas
2. Magnetisch Verleid Systeem
3. Onweerstaanbare Expert

4. Topklant blijft bij Topper

.
.
.*




/° Gouden Sleutel 4
Topklant blijft bij Topper e —

Hoe?




/ Gouden sleutel 4
Topklant blijft bij topper

Hoe?

1. Overdeliver van dag 1
2. Je klant is geen omzetgetal
3. Geef waarde ( claim autoriteit)
4. Denk next level







%)
-
o
)
O ¢
i)
9
-
n’
Q
>
@
()
O




Als ze je niet kennen 88 , kunnen ze je niet @ vinden.
Als ze je niet @ vinden, zullen ze je niet vertrouwen
En zonder ¢ ... koopt geen kat bij jou.
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/° Gouden Sleutel 4
Topklant blijft bij Topper

Saboteur
Weer extra kosten
Oooooh nee, nog meer werk




+2 Unlock de 59 Verborgen Gouden Sleutel

Scan je macaron

...als je durft
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